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FOCO NO ATENDIMENTO E CRESCIMENTO SUSTENTAVEL



ENVELHECIMENTO 
SAUDÁVEL



ENVELHECIMENTO 
SAUDÁVEL

ESTE É O 
NOSSO NEGÓCIO



PARA QUE EXISTIMOS?

OFERECER ASSISTÊNCIA A SAÚDE  
PARA A  TERCEIRA IDADE, DE 

FORMA HUMANIZADA, 
PROPORCIONANDO O 

ENVELHECIMENTO SAUDÁVEL A 
UM PREÇO JUSTO.



PARA ONDE QUEREMOS IR 
JUNTOS?

SER EXCELÊNCIA EM 
MEDICINA PREVENTIVA PARA 

A TERCEIRA IDADE.





PIRÂMIDE 
ETÁRIA
2010



PIRÂMIDE 
ETÁRIA
2050



OPORTUNIDADES DE MERCADO
- ENVELHECIMENTO DA POPULAÇÃO, UM FENÔMENO MUNDIAL 
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PLANO PESSOA FÍSICA

✔ Reajuste de aniversário somente

após 12 meses de contrato;

✔ Índice de reajuste regulamentado

pela ANS;

✔ Maior segurança em relação ao

cancelamento do contrato;

✔ Vigência em 24 hs.

DIFERENCIAIS



✔ A PARTIR DE 49 ANOS;

✔ SEM COPARTICIPAÇÃO;

✔ PROGRAMAS DE MEDICINA 

PREVENTIVA;

✔ OFICINAS DE SAÚDE;

✔ ADITIVO PROMOCIONAL DE 

CARÊNCIAS;

✔ PLANO DE CUIDADO ASSISTENCIAL.

DIFERENCIAIS



✔ PRONTO SOCORRO EXCLUSIVO;

✔ PS VIRTUAL 24 HORAS;

✔ COLETA DOMICILIAR;

✔ LABORATÓRIO PRÓPRIO;

✔ CENTRAL DE INTELIGÊNCIA E 

MONITORAMENTO;

✔ ATENCIMENTO FÁCIL através do 

Whatsapp – 0800 840 5505

DIFERENCIAIS



DESCONTO EM MEDICAMENTOS



PESQUISA DE SATISFAÇÃO 2020

92% DE APROVAÇÃO DOS 
BENEFICIÁRIOS



RESULTADOS 
QUE ATESTAM 
A QUALIDADE E 
CONFIANÇA



PROGRAMA 
DE

MEDICINA 
PREVENTIVA
MEDSÊNIOR

OBRIGATÓRIO PARA TODOS OS CLIENTES



OFICINAS DE SAÚDE

Tecnologicamente

Informações relativas a maio/24,

para informação atualizadas, consulte o nosso site



NÚCLEO DE AUTONOMIA E 
INDEPENDÊNCIA



PADDPROGRAMA DA ASSISTENCIA 

DOMICILIAR

ATENÇÃO À SAÚDE REALIZADA NO 

DOMICÍLIO

FRÁGIL 4 – TOTALMENTE ACAMADOS;

CUIDADOS PALIATIVOS

NÃO É HOME CARE – NÃO ESTA NO 

ROL DA ANS;

SUPORTE DE EMPRESAS 

TERCEIRIZADAS.

- MÉDICO
- ENFERMEIRO
- FISIOTERAPEUTA
- FONOAUDIOLOGO
- NUTRICIONISTA
- PSICOLOGO
- ASSISTENTE SOCIAL

EQUIPE 

MULTIDISCIPLINAR 

PARA ATENDIMENTO 

PRESENCIAL E POR 

TELEFONE



MEDSÊNIOR
NO BRASIL

GRANDE VITÓRIA

BELO HORIZONTEBRASÍLIA

PORTO ALEGRE

CURITIBA RIO DE JANEIRO

SÃO PAULO



CONHEÇAM 
NOSSAS UNIDADES



MEDSÊNIOR
NO BRASIL BELO HORIZONTE - MG



MEDSÊNIOR
NO BRASIL CENTRO DE OFTALMOLOGIA 

BELO HORIZONTE - MG



Informações relativas a maio/24, 

para informação atualizadas, consulte o nosso site



BELO HORIZONTE
GUTIERREZ



CENTO DE ONCOLOGIA - BELO HORIZONTE
GUTIERREZ

MEDSÊNIOR
NO BRASIL



BELO HORIZONTE
GUTIERREZ

CENTRO DE DIAGNÓSTICOS 
BELO HORIZONTE - MG

MEDSÊNIOR
NO BRASIL



MEDSÊNIOR
NO BRASIL

CONTAGEM - MG



✓Clínica Médica;
✓Geriatria;

✓Cardiologia,

✓Oftalmologia;

✓Nutrição;

✓Neurologista;

✓Reumatologia.

Informações relativas a maio/24, para informação atualizadas, consulte o nosso site



EM BREVE

Informações relativas a maio/24, para informação atualizadas, consulte o nosso site



PRODUTO ESSENCIAL
O MELHOR CUSTO X BENEFÍCIO 

DO MERCADO!

A melhor opção para quem busca qualidade e um preço que cabe no

bolso, possui excelente custo x benefício.

É o plano ideal para quem deseja um atendimento de qualidade

pagando menos.



PRODUTOS

ESSENCIAL ENFERMARIA
(BH e CONTAGEM)



REDE SUJEITA A ALTERAÇÃO.

CONSULTE TODOS OS PRESTADORES
E SUAS ESPECIALIDADES
NO GUIA MÉDICO 

DISPONÍVEL EM 
WWW.MEDSENIOR.COM.BR



VALOR PROMOCINAL ATÉ 30/06 



PRODUTOS

MG 3 ENFERMARIA
MG 4 APARTAMENTO
(BH, CONTAGEM e BETIM)



REDE SUJEITA A ALTERAÇÃO.

CONSULTE TODOS OS 
PRESTADORES E SUAS 
ESPECIALIDADES
NO GUIA MÉDICO 

DISPONÍVEL EM 
WWW.MEDSENIOR.COM.BR



VALOR PROMOCINAL ATÉ 30/06 



VALOR PROMOCINAL ATÉ 30/06 





PRODUTOS

BLACK 3
APARTAMENTO

MG | ES | DF | RJ 
PR | RS | SP



Atendimento em Brasília (DF), Cariacica

(ES), Serra (ES), Vila Velha (ES), Vitória

(ES), Belo Horizonte (MG), Betim (MG),

Contagem (MG), Campo Largo (PR),

Curitiba (PR), Sâo José dos Pinahis (PR),

Duque de Caxias (RJ), Niterói (RJ), Rio de

Janeiro (RJ), Novo Hamburgo (RS), Porto

Alegre (RS), Guarulhos (SP), Osasco (SP),

Santo André (SP), São Bernardo do

Campo (SP), São Caetano do Sul (SP) e

São Paulo (SP).

CIDADES DE ATENDIMENTO



Atendimento em Brasília (DF), Cariacica

(ES), Serra (ES), Vila Velha (ES), Vitória

(ES), Belo Horizonte (MG), Betim (MG),

Contagem (MG), Campo Largo (PR),

Curitiba (PR), Sâo José dos Pinahis (PR),

Duque de Caxias (RJ), Niterói (RJ), Rio de

Janeiro (RJ), Novo Hamburgo (RS), Porto

Alegre (RS), Guarulhos (SP), Osasco (SP),

Santo André (SP), São Bernardo do

Campo (SP), São Caetano do Sul (SP) e

São Paulo (SP).

CIDADES DE ATENDIMENTO



VALOR PROMOCINAL ATÉ 30/06 



DOCUMENTAÇÃO EXIGIDA 
DO BENEFICIÁRIO



✓ COMPROVANTE DE ENDEREÇO ATUALIZADO

✓ RG / CPF (DOCUMENTO COM FOTO)

✓ CARTÃO NACIONAL DE SAÚDE (SUS)

✓ SELF DO BENEFICIÁRIO NO ATO DA 
CONTRATAÇÃO

DOCUMENTOS 
NECESSÁRIOS

SEM REDUÇÃO
DE CARÊNCIAS



✓ POSSUIR MAIS DE 6 MESES EM OPERADORA 
ANTERIOR

✓ SEGMENTAÇÃO COMPATÍVEL

✓ INFORMAÇÃO DE ADIMPLÊNCIA

✓ SER DE OPERADORA COM REGISTRO NA ANS

✓ PRODUTO SER REGULAMENTO (verificar exceções)

Carta de permanência ou carteirinha + 3 últimos 
pagamentos

APROVEITAMENTO
DE CARÊNCIAS



SEM PLANO ANTERIOR 

• Redução para 24 hs em consultas e exames 
simples.

COM PLANO ANTERIOR

• Redução para 24 hs em todos os procedimentos, 
exceto para pré-existência.

CARÊNCIAS



Carteirinha + ultimo boleto

• UNIMED BH

• UNIMED RIO (Aceitação de produto não regulamentado )

• UNIMED NACIONAL

• YOU SAÚDE

• AMIL

• ALLCARE

• AFFIX

• QUALICORP

• IPSEMG

• VALLEM

BUROCRACIA ZERO



FLUXO 
CONTRATAÇÃO





O INÍCIO DA VIGÊNCIA E VENCIMENTOS SERÃO 
DEFINIDOS  DE ACORDO COM A DATA EM QUE O 
CLIENTE ASSINAR O CONTRATO:

O BOLETO DA PRIMEIRA MENSALIDADE ESTARÁ 
DISPONÍVEL NO APP MEDSÊNIOR –
BENEFICIÁRIOS / BOLETOS

VIGÊNCIA E 
VENCIMENTOS

DE 01 A 05

10
DE 06 A 10

15
DE 11 A 15

20
DE 16 A 20

25
DE 21 A 25

30
DE 26 A 30

05



KIT CONTRATUAL

• CARTEIRINHA FÍSICA
• 11 PRÓXIMOS BOLETOS A VENCER

ATENÇÃO: 1º BOLETO DEVE SER ENVIADO PELO CORRETOR 



KIT 
MEDSÊNIOR



KIT 
MEDSÊNIOR





1° BOLETO DO CLIENTE

NOME

CPF

NÚMERO



APP MEDSÊNIOR BENEFICIÁRIO



APP MEDSÊNIOR 
BENEFICIÁRIOS



APP MEDSÊNIOR
BENEFICIÁRIO



APP MEDSÊNIOR
BENEFICIÁRIO

NOME COMPLETO



AUTORIZAÇÃO PRÉVIA DE 
EXAMES ESPECIAIS



Todos os exames em caráter eletivo devem ser 
encaminhados pelo beneficiário para 
autorização prévia através do e-mail:

atendimento@medsênior.com.br

OBS: Exceto exames laboratoriais e RX

Prazo de retorno para exames eletivos:
03 a 10 dias úteis

AUTORIZAÇÃO 
DE EXAMES

mailto:atendimento@medsênior.com.br


MEDSÊNIOR
BENEFICIÁRIO

CANAIS OFICIAIS 

DE ATENDIMENTO 

AO CLIENTE



FECHAMENTO



PORQUE OFECER MEDSÊNIOR 
PARA O SEU CLIENTE?





OPORTUNIDADES DE MERCADO
- REAJUSTES EM PLANOS COLETIVOS (PME/ADESAO) ACIMA DE 2 DIGITOS



Em comparação com o 
percentual de reajuste dos 
Planos Coletivos (Adesao/PME) 
das principais Operadoras e 
Seguradoras do Mercado de 
Saúde, o reajuste de planos 
individuais no ano de 2024 
chega a ser metade do 
praticado. 



OPORTUNIDADES DE MERCADO
- CANCELAMENTOS EM PLANOS COLETIVOS (PME/ADESAO)



PORQUE OFECER MEDSÊNIOR PARA O SEU CLIENTE?

✓MELHOR CUSTO PARA O CLIENTE EM BHTE E RM;

✓ ESFORÇO X TICKET MÉDIO;

✓MAIOR SEGURANÇA EM RELAÇÃO AO REAJUSTE (REAJUSTES NAS 

SEGMETAÇÕES  DE PME E ADESÃO ACIMA DE 20%);



PORQUE OFECER MEDSÊNIOR PARA O SEU CLIENTE?

✓ SOLIDEZ NAS COMERCIALIZAÇÕES (OPERADORAS COM SUSPENÇÃO DE 

VENDAS, DIREÇÃO TÉCNICA, FALTA DE ATENDIMENTO, ATRASO NOS 

PAGAMENTOS);

✓ PAGAMENTO DE COMISSÃO SEMANAL, O QUE LEVA A UM RECEBIMENTO 

MAIS RÁPIDO; 



TEM A MEHOR CAMPANHA
DE VENDAS

PORQUE OFECER MEDSÊNIOR PARA O SEU CLIENTE?



PORQUE OFECER MEDSÊNIOR PARA O SEU CLIENTE?

Porque é bom para ele e é bom para você também! 

VAMOS FAZER AS CONTAS:

08 VIDAS NO MÊS (2 POR SEMANA)                         10 VIDAS NO MÊS 

COMISSÃO -> R$ 930,00 x 08 = R$ 7.740,00            COMISSÃO -> R$ 930,00 x 10 = R$ 9.300,00

PREMIAÇÃO ->                                                               PREMIAÇÃO -> 

TOTAL: R$ 10.840           TOTAL: R$ 14.300



Destinado a informações, notícias e novidades sobre a MedSênior.

DESCONTO 

ATÉ 30/06



Destinado a informações, notícias e novidades sobre a MedSênior.

SUPER BINGO

MEDSÊNIOR

DIA 11/09



TODA OFERTA DEVE SER FUNDAMENTADA NUMA DOR OU NUM DESEJO

COMO CONSULTOR DA ÁREA DE SAÚDE, SE EU LHE

ENTREGAR UMA SOLUÇÃO QUE PREENCHA ESSES

BENEFÍCIOS QUE VOCÊ DESEJA, FARIA SENTIDO VOCÊ

INVESTIR NUM PLANO ACESSÍVEL, ONDE VOCÊ

PERCEBA A OPORTUNIDADE E O VALOR QUE ELE

POSSA GERAR NA SUA VIDA?

O QUE VOCÊ BUSCA NUM 
PLANO DE SAÚDE?

O QUE NÃO SUPORTA NUM 
PLANO DE SAÚDE?



ACESSÍVEL
BARATO

INVESTIR
COMPRAR

SOLUÇÃO
PRODUTO

VALOR
CUSTO

BENEFÍCIOS
CARACTERÍSTICAS

CONSULTOR
VENDEDOR

BENEFICIÁRIO
CLIENTE

OPORTUNIDADE
VENDA

USENÃO USE



SUPER QUIZ



1 – Qual a área de atuação dos produtos MG3 e MG4?

A – Belo Horizonte, Betim e Nova Lima

B – Belo Horizonte, Betim e Contagem

C – Belo Horizonte, Betim e Ibirité

D – Belo Horizonte, Contagem e Igarapé



2 – Qual a segmentação dos produtos MedSênior?

A – Ambulatorial

B – Hospitalar

C – Hospitalar com obstetrícia 

D – Ambulatorial e Hospitalar sem obstetrícia



3 – Quais são os produtos comercializados atualmente em MG?

A – Black, MG1, MG2 e Essencial

B – Essencial, MG3, MG4 e Black 

C – MG1, MG2, MG3 e MG4

D – Essencial, MG2, M4 e Black



4 – Em quais cidades em Minas Gerais temos unidades próprias?

A – Belo Horizonte, Betim e Contagem

B – Belo Horizonte, Betim e Nova Lima

C – Belo Horizonte e Ibirité

D – Belo Horizonte e Contagem



5 – Quais são as oficinas de Saúde da regional MG?

A – Cabeça Boa, Espirito Forte, NAI, Arte Terapia, Corpo Leve, 
NutriSaber

B – Cabeça Boa, Espirito Forte, NAI, Arte Terapia, Corpo Pesado, 
NutriPerder, Tecnologicamente

C – Cabeça Boa, Espirito Forte, NAI, Arte Terapia, Corpo Leve, 
NutriSaber, Tecnologicamente

D – Espirito Forte, NAI, Arte Terapia, Corpo Pesado, NutriSaber, 
Tecnologicamente



6 – Quais Hospitais do grupo MaterDei temos na rede credenciada do Black?

A – MaterDei Santo Agostinho, Materdei Betim e Materdei
Contorno 

B – MaterDei Santo Agostinho e Materdei Betim

C – MaterDei Santo Agostinho e Materdei Contorno

D – MaterDei da Contorno Materdei Betim



7 – Em quais estados o produto Black da atendimento na rede  MedSênior?

A – Atendimento nacional em todo o país

B – Minas Gerais, Espirito Santo, São Paulo, Paraná, Rio de Janeiro 
Rio Grande do Sul e Bahia

C – Minas Gerais, Espirito Santo, São Paulo, Paraná, Rio de Janeiro 
Rio Grande do Sul e Distrito Federal

D – Minas Gerais, Espirito Santo, São Paulo, Rio de Janeiro, Rio 
Grande do Sul e Distrito Federal



8 – Quis produtos tem direito a Coleta Domiciliar, PS Virtual, Oficinas de Saúde e 
laboratório Próprio? 

A – Somente o produto Black

B – Somente os produtos MG3, MG4 e Black

C – Somente Essencial e MG3 e MG 4

D – Todos os produtos 



9 – Quais são as drogaria de MG onde o cliente MedSênior tem desconto em 
medicamentos?

A – Droga Raia, Drogarias Pacheco e Drogasil

B – Araujo, Drogarias Pacheco e Drogasil

C – Droga Raia, Drogarias Pacheco e Droga Clara

D – Drogaria Pacheco e Araujo



10 – Quais as vantagens de se contratar um plano pessoa física?

A – Reajuste de aniversário somente após 06 meses de contrato, 
Reajuste regulamentado pela operadora, maior segurança em relação ao 
cancelamento do contrato

B – Reajuste de aniversário somente após 12 meses de contrato, 
Reajuste regulamentado pela operadora, maior segurança em relação ao 
cancelamento do contrato

C – Reajuste de aniversário somente após 24 meses de contrato, 
Reajuste regulamentado pela ANS, maior segurança em relação ao cancelamento 
do contrato

D – Reajuste de aniversário somente após 12 meses de contrato, 
Reajuste regulamentado pela ANS, maior segurança em relação ao cancelamento 
do contrato



OBRIGADO

• Informações relativas a JUNHO/24

• Em caso de dúvidas consulte seu supervisor comercial ou o nosso suporte (31) 97182-3739
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